FOTOS: ANIBAL MARTEL

»

emprendedora

BEST SUMMERS
% Iras dos afios de exhaustiva investigacion, Rosina Bernar eligio en

¥ 2004, un campamento de verano para sus hijos en EEUU. Con todala
informacion adquirida y sus contactos cred al afio siguiente una em-

=¥ presa que asesora y ubica a un limitado ntimero de nifios espafioles
‘% en campamentos americanos, adaptandolos siempre a sus gustos

y aficiones para que obtengan una mejor inmersién en la culturay el

S idioma del pafs. Cobra por sus gestiones sin incrementar el precio

del destino. (Mas inf.: www.bestsummers.com; rosina@bestsummers.com)

Veranos ala americana

Rosina Bernar conoce personalmente todos los campamentos a donde envia hasta 150 nifios cada afio.

iempre me atrajeron los campamentos de verano en Estados Uni-

dos —-me encantaba la pelicula Tt a Boston y yo a California—. Y aprove-

chando que tengo amigos alli y que voy bastante con mi marido, empecé

hace ocho afos a investigarlos a fondo para enviar a mis hijos. Buscaba
para ellos una inmersion total en la cultura, pero no queria dejarlos en manos de cual-
quiera. Me habian explicado que cada campamento (camps) es diferente, que no son
para todos los nifios y que hay que asesorarse en la eleccion. Los hay para deportis-
tas en los que un chico se puede sentir desplazado si no lo es. Unos ponen énfasis en
actividades artisticas, otros son de aventura, de baile, de musica... Durante dos afios
visité muchos de ellos y entrevisté a sus directores y duefios. Cuando mis hijos volvie-
ron de pasar por fin su primer verano en uno de ellos, eran otros, mucho mas abiertos
y trajeron el recuerdo de una experiencia que no olvidarian. No sélo habia acertado con
el sitio, sino que ademas me di cuenta de que tenia acumulada una

sitios buenos, no necesariamente caros —el pre-
cio ronda los 2.500-3.000 euros por cuatro se-
manas-—. Trabajo con unos 50 camps que co-
nozco personalmente, casi todos en la costa Es-
te del pais. Soy licenciada en Historia del Arte y
antes tenia una galeria, pero tuve que dejarla. Al
principio creia que podria compaginar las dos
cosas, pensando que lo de los camps seria algo
para el verano, pero la verdad es que ahora me
dedico todo el afio a este negocio. En verano me
instalo alli, voy a visitar a los nifios y les hago una
entrevista cuando vuelven. En invierno tengo

otros programas: preuniversitarios,

informacion privilegiada.Entonces decidi utilizar mis contactos para [ 1 E L ECC [O N colegios... que me obligan a viajar

constituir Best Summers. La iniciativa funciond enseguida, gracias a

durante todo el ano. No he tenido

familias que me conocian y querian enviar a sus hijos, y también por ACERTADA malas experiencias, los nifios vuel-
el interés de los propios directores que, encantados por la experien- «Un afo me encontré aun ven encantados, y eso es lo que me
cia, me animaban a que les llevara a los espanoles que fueran ade- nifo francés enun da fuerza, porque todos los veranos
cuados para su camp. Lancé la web en 2005 (bestsummers.com). campamento de teatro, acabo agotada. Es muy intenso se-

Es muy familiar, con las opiniones de los nifos, sus fotos... Ese pri-

fotografia, cine y television,
aunque a élno le interesaba. Lo

guir de cerca mis campamentos,

mer afno envié a 20 -la mayoria de Bilbao, donde vivo-, el siguiente  habian jargadoalliy el director ~ familias y campers durante todo el
a 70, luego a 100... hasta alcanzar los 150 nifios de toda Espana. no sabfa qué hacer. Llamd a ano... Pero creo que ese es preci-
Nunca una cantidad que yo no pueda controlar. Tampoco envio gru- ~ los padres peroséloquerian  samente mi acierto, la manera

pos, los mezclo, ya que estos campamentos no estan preparados
para recibir a 20 espafioles que no se integran. Solo trabajo con

que aprendiera inglés. El
director estaba horrorizado.»

personal que tengo de llevar este
negocio.» _ por J. Ramén Gémez,
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